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Online-/3D-CAD-CAM-
Metallkonstruktion und
System-Aggregate-Lieferant
mit Kunden-Anbindung via ERP
9-12 Mio. €
Umsatz
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Legende:
H Prozess- bzw. Ressourcenstrategien
M Dienstleistungsentwicklungsstrategien
B Marktstrategien

Betrieb: HeiMat GmbH Datum: ﬁ&h"""
Offer [N
Geschéftsfeld: Metallkonstruktionen Blatt: © Dr. Stefan Borchert,
UNI DUE, itb
Seit 2005: 2003 ff: DIN-Schweif-

Eignungsnachweise etc.

2005: 3D-CAD-CAM-Einflihrung +
Kapazitatserweiterung Werk 1 + 2

Qualifikationssteigerung und
Kapazitatserweiterung durch
Laserschneid-, Transportsystem

DIN-Zertifizierung Biogasbereich

Kapazitatenerweiterung durch
Reihenfertigung im neuen
Werk 3, Kran, CNC-Anlage
und SchweiBroboter

2011ff.: Reorganisation
(EinfUhrung 2. FUhrungsebene
nach Kundenverantwortungs-
bereichen, Fertigungsteams,
Mitarbeiterbeteiligung) +
Kontinuierliche Verbesserung
der ERP-Systemanwendung
sowie Datenqualitat

Abb. 5.1: Zeitschiene der HeiMat GmbH




