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2003 ff: DIN-Schweiß- 
Eignungsnachweise etc.

2005: 3D-CAD-CAM-Einführung +  
Kapazitätserweiterung Werk 1 + 2

Seit 2005:  
Marktentwicklung  
durch Stammkunden- 
„Durchdringung“

Qualifikationssteigerung und  
Kapazitätserweiterung durch  
Laserschneid-, Transportsystem

2011 ff:  
Kapazitätenerweiterung durch 
Reihenfertigung im neuen  
Werk 3, Kran, CNC-Anlage  
und Schweißroboter

2011ff.: Reorganisation  
(Einführung 2. Führungsebene 
nach Kundenverantwortungs-
bereichen, Fertigungsteams, 
Mitarbeiterbeteiligung) +  
Kontinuierliche Verbesserung  
der ERP-Systemanwendung  
sowie Datenqualität

Legende:
  Prozess- bzw. Ressourcenstrategien
  Dienstleistungsentwicklungsstrategien
 Marktstrategien

DIN-Zertifizierung Biogasbereich

Über die Jahre fortgesetzte  
Marktdurchdringung  
durch organisches  
Wachstum

Ab 2013:  
Marktentwicklung durch  
„Inter-/Nationalisierung“ und  
Kundenstammerweiterung
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CAD- 
Metall-

bearbeitung  
+ Ladenbau  
2,5 Mio. €  
Umsatz

Online-/3D-CAD-CAM- 
Metall konstruktion und  

System-Aggregate-Lieferant  
mit Kunden-Anbindung via ERP

9-12 Mio. €  
Umsatz
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