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1 x x hoher Servicegrad im Umkreis
von 25 km x x

2 x x x x x generelle Warentests x x x x

Phase aus 
Kundenkontaktkreis Strategische Bedeutung Wie berechnet ?

Abb. 31: Aktivitätenfilter
Saugmatten- und Reinigungsservice Weisflog

Geschäftsfeld: Handel

Behebung eines akuten Problems

Kennenlernen der Produkte

Kurzbeschreibung des Kundennutzens

Datum


